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Résumé	:	 L’industrie	 d’armement	 du	 Royaume-Uni	 est	 en	 grande	 ébullition,	 car	 les	
stratégies	budgétaires	et	de	développement	de	 l’industrie	de	défense	sont	en	situation	
d’évolution	 rapide,	 avec	 la	 volonté	 politique	 de	 réduire	 le	 budget	 de	 la	 défense	
britannique	 et	 d'introduire	 la	 concurrence	 internationale	 pour	 chacun	 de	 des	
fournisseurs	 de	 la	 défense,	 sauf	 pour	 les	 technologies	 d'une	 importance	 capitale	 pour	
l'avenir.	 L’Etat	 dispose	 d’une	 base	 industrielle	 d’armement	 conséquente	 qui	 peut	
satisfaire	au	moins	partiellement	les	besoins	stratégiques.	Avec	la	mise	en	concurrence,	
la	 liste	 des	 technologies	 essentielles	 pour	 maintenir	 une	 base	 technologique	
satisfaisante	n’est	pas	très	longue	et	exclusivement	militaire.	En	principe,	il	s'agit	d'une	
volonté	d'importer	ou	d'autoriser	la	vente	des	firmes	d'armement	britanniques	dans	un	
éventail	 beaucoup	 plus	 large	 que	 celui	 de	 ses	 alliés.	 En	 pratique,	 le	 lobbying	 réduit	
quelque	peu	l'effet	de	ces	principes.	 	L'acquisition	et	la	prise	de	contrôle	par	une	firme	
étrangère	 d'une	 société	 nationale	 d'armement	 sont	 à	 a	 fois	 politiquement	 et	
financièrement	beaucoup	plus	faciles	dans	une	en	Grande-Bretagne	libérale	que	sur	les	
autres	pays	du	continent	européen.	
	
The	UK	armaments	industry	is	in	a	state	of	turmoil	as	the	defence	industry's	budgetary	
and	development	 strategies	 are	 changing	 rapidly,	with	 the	 political	will	 to	 cut	 the	UK	
defence	budget	and	introduce	international	competition	for	all	but	the	most	 important	
technologies	 for	 the	 future.	 The	 state	 has	 a	 substantial	 armament	 industrial	 base	 that	
can	 at	 least	 partially	 satisfy	 strategic	 needs.	 With	 competitive	 bidding,	 the	 list	 of	
technologies	essential	to	maintain	a	satisfactory	technological	base	is	not	very	long	and	
is	 exclusively	 military.	 In	 principle,	 it	 is	 a	 question	 of	 a	 willingness	 to	 import	 or	
authorise	 the	 sale	 of	 British	 armaments	 firms	 in	 a	much	wider	 range	 than	 that	 of	 its	
allies.	 In	 practice,	 lobbying	 somewhat	 reduces	 the	 effect	 of	 these	 principles.	 The	
acquisition	 and	 takeover	 by	 a	 foreign	 firm	 of	 a	 national	 armaments	 company	 is	 both	
politically	and	financially	much	easier	in	a	liberal	Britain	than	in	other	countries	on	the	
European	continent.	
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